ione
C

resentaz
o ;

FORMAZIONE ED EVENTI DELL'OPL

c

lember of CISQ Federation

: Y) RINA @

1SO 9001:2008

peGLI PSICOLOGI
peLLa LOMBARDIA

corso Buenos Aires, 75
20124 Milano

Tel. +39 0267071596
Fax +39 0267071597
PEO: segreteria@opl.it
PEC: segreteria@pec.opl.it
sito: www.opl.it

B
PSICOLOGIA

piazza Castello, 2
20121 Milano
www.opl.it/casa-psicologia

|| DNA
R E

IL DNA DELLE VENDITE

Decidere, Negoziare e Accordarsi

in modo etico e strategico
Franco Angeli, 2018

Martedi 02/07/2019 alle 21:00
Casa della Psicologia - piazza Castello 2, Milano

Le chiavi della vendita persuasiva efficace: per negoziare in ogni momento con
ogni persona su ogni argomento, con successo. Il modello Decidere-Negoziare-
Accordarsi é il frutto di anni di studio e moltissime prove sul campo. Basato sul
Processo Decisionale d’Acquisto, si arricchisce delle evoluzioni piu significative
del marketing emotivo e delle straordinarie metodologie del neuroselling.

Eleonora Saladino Economista, Formatrice, Corporate Psychology Coach,
Psicologa Positiva Aumentata, Founder di Sevolutions & Partners.

Conversano con I’ autrice:

Luca Bernardelli Psicologo, CEO di BECOME. Research And Psychology Hub,
Sales Manager di BOWMAN, Founder di PersonalDreamer.com

Roberto Galati Senior Executive con esperienze di vendita e marketing nel
settore finanziario, Country Manager Afone Paiement.

Chiara Ratto Psicologa e Psicoterapeuta, Consigliere OPL

Modera:
Anna Barracco Referente Progetto Libri OPL

ISCRIZIONE ALLEVENTO

modulo online www.opl.it/eventi/355/Presentazione-Libri.php
PROGETTO LIBRI

libri@opl.it - www.opl.it/progetto/Presentazione-libri
Responsabile Chiara Ratto

Sirilasciano attestati di partecipazione a studenti di psicologia ed allievi
delle scuole di psicoterapia, validi per il rilascio di crediti formativi.




